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1 EXPC

DIE HARTE REALITAT
BEI EU-EXPORTEN

Handler sammeln fleiRig Nachwei-  IndenAugender Fachberatung registerausziige, die in 24
se umim Autoexport nichts falsch Herpolsheimer ist diese Vorge- Amts- und Arbeitssprachen ver-
i hensweise nicht ausreichend. fasst sind und circa 75 aner

Sie decke lediglich die Grundvo-  kannte Ausweisdokumente zur
raussetzungen ab, die jeder Legitimationsprifung. Wer hat

zu machen. Doch das reicht nicht.

er Handel will bei EU- liefernde Héandler erflllen das Know-how, die Zeit, perso-
Exportgeschéften kei- muss. Vermeintlich vollzéhlig nelle Ressourcen und die fach-
nen Fehler machen. vorliegende liche Kompetenz, die Firmenpa-
Die meisten lassen sich einen Er't d” mo Firmendoku-  piere und Unternehmensanga-

mente und ben zu beurteilen?
eine als gul-

Handelsregisterauszug oder die
Gewerbeanmeldung schicken

sowie eine Passkopie vom Ge- uﬂl’gﬁ T tigbestatigte 9 Checkliste ist die Basis
schéftsflhrer der Firma. Zudem USt-ld-Nr. Einige Handler haben Checklis-

Uberprifen sie die Umsatzsteu-
eridentifikationsnummer (USt-
Id-Nr.) beim Bundesamt fir Fi-
nanzen. Mehr kdnne man ja
schlieRlich nicht tun. Oder

doch?

Die bekannten VorsichtsmaR-
nahmen reichen bei EU-Export-
geschaften haufig nicht aus:
Die Falle schnappt trotzdem zu.
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widrden jedoch nicht genligen,
um sich in Sicherheit wiegen zu
kénnen. Innerhalb der EU gibt
es 157 verschiedene Handels-

ten zusammengestellt, wie ein
Netto-Exportgeschaft abgewi-
ckelt werden muss. Das ist si-
cherlich sinnvoll. Eine solche

Foto: alexyndr @ Fotolia.com



Liste ist jedoch keine Garantie
fr ein qualitativ einwandfreies
EU-Geschéft. Denn sie kann
nicht beantworten, ob man mit
dem EU-Kunden in Kontakt tre-
ten soll oder nicht. Die Liste ist
eine gute Basis, ersetzt jedoch
keine tiefgreifende Recherche
bezlglich der persénlichen und
geschaftlichen Verhaltnisse des
Kunden. Sie gibt auch keinen
Aufschluss darlber, ob formale
Negativmerkmale gegen ihn
vorliegen. Zudem andern sich
die Anforderungen der Finanz-
behdrden standig — oft auch in
kurzen zeitlichen Absténden.
Viele Handler ziehen ihre Steu-
erberater zu Rate. Externe Hilfe
ist durchaus ratsam. Denn beim
Alleingang Uberschétzen sich
viele Handler — und wundern
sich im Nachhinein tUber emp-
findliche Nachzahlungen im
Exportgeschaft.

»» Der Fiskus sucht

Ein Glick fur diejenigen, die
bisher keine nennenswerten
Beanstandungen bei Umsatz-
steuer-Sonder und Betriebspri-
fungen hatten - und keine
Nachzahlungen leisten muss-
ten. Allerdings sollte man dies
nicht als dauerhaften Garant fir
die Zukunft ansehen. Die
13.271 im Jahr 2012 beim Fis-
kus beschaftigten Betriebspri-
fer waren flr den Staat eine
gute Investition: Laut Bundes-
finanzministerium haben sie 19
Milliarden Euro Mehreinnah-
men flr die Staatskassen er
zielt. Hinzu kamen im Jahr 2013
rund 1,97 Milliarden Mehrer-
gebnis durch 1.908 eingesetzte
Umsatzsteuer-Sonderpriifer.

»» Hilft ein Nachweis?

Viele Handler glauben, die
Steuerfalle zu umschiffen,
wenn der EU-Kunde bei Aus-
landsgeschaften die Mehrwert-
steuer als Kaution hinterlegt.
Eine Erstattung erfolgt erst,
wenn der Kunde einen Zulas-

lockt werden

bilen EU-Exportgeschaft

EU-Exportgeschéften
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verlangt werden kénnen, um
sicherzustellen, dass der von
ihm getatigte Umsatz nicht zu
seiner Beteiligung an einer
Steuerhinterziehung fihrt. Da-
bei sind alle Gesichtspunkte
und tatsachlichen Umstédnde
umfassend zu berticksichtigen.
Danach kann sich die zur Straf-
barkeit flihrende Bosgldubigkeit

sungs- und Versteuerungsnach-
weis vorgelegt hat.
Hinsichtlich des Zulassungs-
nachweises hat sich mit dem
Schreiben des Bundesfinanzmi-
nisteriums (BMF) vom
16.9.2013 folgende Anderung
ergeben: ,,...ein Nachweis der
Zulassung des Fahrzeugs im
ubrigen Gemeinschaftsgebiet
auf eine andere Person als den
Erwerber, d.h. den Abnehmer
der Lieferung, ist kein ausrei-
chender Nachweis.” Auf3erdem:
Welches Autohaus hat verbind-
liche Muster vorliegen, wie die
Zulassungsnachweise aus allen
28 EU-Landern aussehen?
Ungewiss ist auch die Frage
nach einem Versteuerungs-
nachweis. Diesen gibt es nurin
wenigen EU-Landern. Somit
kann der Kunde diese Vorgabe
gar nicht immer erfllen.

»» Kein Vertrauensschutz

Angenommen, der Handler hat-
te alle Papiere und Belege zu-
sammen: Bekommt er als flei-
RBiger Sammler Vertrauens-
schutz nach Paragraf 6a Abs. 4
Satz 1 UStG? Die Finanzverwal-
tung hat mit BMF-Schreiben
vom 12. Dezember 2013 einzel-
ne Rechtsprechungen in den
UmsatzsteuerAnwendungser
lass eingearbeitet. In Abschnitt
6a.8 wird nach Absatz 8 folgen-
der neuer Absatz 9 angefligt:
. Fur die Inanspruchnahme des
Vertrauensschutzes nach § 6a.
Abs. 4 Satz 1 UStG muss der
Lieferer in gutem Glauben han-
deln und alle MalRnahmen er
greifen, die verniinftigerweise

auch aus Umstédnden ergeben,
die nicht mit den Beleg- und
Buchangaben zusammenhén-
gen.” (vgl. BFH-Urteil vom
25.4.2013,V R 28/11)

»» Vor Abschluss priifen
Speziell deutsche Fabrikate
sind auch gebraucht im Ausland
geschatzt. Daher waére es
falsch, auf den lukrativen Ex-
porthandel zu verzichten. Nach
den Erfahrungen der Fachbera-
tung Herpolsheimer sind drei
Viertel der gepriiften EU-Kun-
den als unbedenklich einzustu-
fen. Um dennoch das Exportge-
schaft so sicher wie maoglich zu
machen, ist eine tiefgreifende
Prifung der EU-Kunden - vor
Vertragsabschluss! — ratsam.
SVEN HERPOLSHEIMER

Sven Herpolsheimer war
seit seiner kaufmanni-
schen Ausbildung aus-
schlieBlich im Vertrieb
tatig, ist 1996 in die Auto-
mobilbranche eingestie-
gen und war anfénglich
als Verkaufsberater bei
den Marken Opel und
Honda tatig. Der Schritt in
die Selbststandigkeit er
folgte 2003. Seitdem war er als freier Mitarbeiter
im Handlerverkauf bei diversen groRen VW/Audi-
Autohausgruppen tatig und hatte zudem einen ei-
genen Gewerbebetrieb fir den Export von jungen
Fahrzeugen in das européische EU-Ausland. Im Jahr
2011 beendete er seine aktive Karriere im Fahrzeug-
verkauf, nachdem er weit Uber 10.000 Exportge-
schafte begleitet hatte. Heute berat er mit seinem
multilingualen Team der Fachberatung Herpolshei-
mer aus Kulmbach deutsche Automobilhandler, wie
sie steuerfreie EU-Geschafte mit maximaler Sicher
heit abwickeln kdnnen.
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Sven Herpolsheimer
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